三级分销介绍
什么是微商三级分销模式？

一、不同的佣金分配

三级分销系统顾名思义就是以三级为一个单位，进行分销的模式。不同的等级所获得的佣金分配比例也不一样。一般情况下，第一级的分销商所获得的佣金最多。下面一次类推。佣金比例通常都是一级获得分配利润的50%，二级30%，三级20%。

二、佣金分配类型

一般微商的三级分销系统其佣金可以被分为销售佣金和推广佣金，两种佣金都设置同样的分配比例，也可以只根据微信三级分销模式为变量。

三、运行操作

三级分销系统一般都是在微信平台上进行的，以微信为载体，三级为一个单位，人们可以无限的发展分销商，但是利益关系是有限制的，只能够在任意三级内有利益联系，三级以外的佣金就和你没有任何关系了。简单的解释就是如果三级分销系统中第三级分销商又发展了下一级分销商，那么这一级分销商就和原本第一级分销商不存在任何的利益联系，两者之间并不能构成一个微商三级分销模式范围。

三级分销模式是如何实现裂变的？

    现在的三级分销模式实行的是结尾三级返佣机制模式，即能带来采购做法的分销为一级分销商，是直接发生利益的分销，我们记做分销商F。F的上一级分销E为二级分销商，同理，D为三级分销商。商家开展了N多分销，客户小明从分销商F那里采购了产品，那么F取得一级佣金，E二级佣金，D三级佣金，D前面的分销商C,B,A就与此没有关系，也无法取得佣金。浅显的来讲，结尾三级分佣，一级分销商取得佣金最多，因为是能直接为商家带来订单的分销商，开展一级分销商的二级，三级分销商会取得二级、三级佣金。

    假定一个产品，报价100，本钱60元。商家经过三级分销渠道卖出这个产品，商家赢利40元，把20元作为推行佣金给他的分销商，其间设定一级佣金为20元的百分之50%，二级佣金设定为20元的百分之30%、三级佣金设定为20元的百分之20%，那么买卖一次一级分销就会取得10元佣金，二级取得6元佣金、三级会取得4元佣金。客户有多次买卖，有多个客户完成了买卖，商家的三个分销商每次都会取得返佣。

本来三级分销模式的它的强壮超乎你的幻想，在这里人人都是花费者、人人都是经营者、每笔花费都能创造财富;在这里你的人脉可以成为你的收益!把您的每一个花费者成为您的分销商; 让每一个有微信的人随时随地帮您推行产品。

三级分销系统最大的优点就是可以把你的客户变成你的下级经销商，而经销商自己也能发展经销商，这样的裂变速度是非常夸张的。

三级分销模式与微商模式有什么区别？

一.分销模式不同

三级分销系统主要是以三级分销模式为主，强调的是三级。三级分销是一种循环裂变的分销方式，打破了传统的销售级数的限制，可以循环进行销售，可以辅助商家非常轻松的抢占市场。传统的微商则是以代理形式为主，通过无线的增加代理商，从而可以达到循环裂变，提高微商的收益。微商主要是通过提取代理商的佣金和销售产品获得收益，和传统的销售模式非常的相似，主要通过个人销售产品为主。

二. 平台不同

三级分销主要是基于微信平台，而参与分销系统是自己可以搭建的分销平台，并不一定以微信平台作为基础，现在市场中的三级分销平台越来越多，不同的三级分销平台的功能和优势不同，建议人们在选择三级分销平台时，要根据自己的产品和市场，按照自己的需求来选择相应的平台。

微商主要通过在朋友圈或者是QQ群等方式进行宣传，提高产品的知名度。微商的销售模式更加自由，可以在任何的论坛和贴吧等社交网站进行宣传，想要做好微商，除了要掌握一些推广的方法，也要准确的定位市场的需求，根据自己产品准确的定位消费人群。微商在销售时更多的是销售给朋友圈的好友，之前自己朋友圈的好友已经对自己充分信任，更容易进行销售。

如果微商们想要寻求更好的销售渠道的话，三级分销系统无疑是最好的选择，只要运营得当，就会有很多经销商来帮你销售商品。

线下三级分销模式要怎么做打开渠道？

一、线下三级分销模式是核心是什么?

　　三级分销模式核心的地方就是：三级分销，无限裂变的圈子理论，分销商可以无限裂变，然后你可以享受下线卖产品的抽成。而三级分销系统是在微信公众平台上进行开发是基于三级分销模式来扩宽产品销售渠道和提高品牌影响力的系统，一般是以微信三级分销系统为主，又称微商分销系统。

二、线下三级分销模式与传统分销有何不同?

　　三级分销模式分为传统三级分销模式和电商三级分销模式两种,分销模式是产品市场流通的方式，三级分销模式以阶梯价格体系来满足各层次渠道的利润分配。

　　传统渠道三级分销一般是省级渠道-地市级渠道-终端。电商三级分销模式则是厂家或大电商将商品授权给个人销售，再由个人-个人-个人，设置三级分销返利。微信分销模式的分销层级越多，个人利润空间越小，分销层级超少，则个人利润空间越高。

三、线下三级分销模式要怎么做打开渠道

1、微商分销系统，平台统一发货模式(微商城模式)

　　模式特点：减少中间商，将利润让利给消费者。

2、微商分销系统，代理商囤货，逐级发货模式

　　模式特点：厂家资金回笼快，厂家和代理商一手交钱一手交货，钱货两清关系。

　　(1)由于代理商囤货，容易出现窜货、乱价线下，微商分销系统在线监控，防止代理商越级拿货乱价，杜绝跨区域窜货一、代理商逐级发货扫描，一旦窜货，自动预警;

　　(2)代理商后台下单，自动结算业绩，跟进业绩分红、返利;

　　(3)代理商通过邀请码在线授权，自动建立上下级代理关系，消费者扫码查看售卖人电子授权证书，建立与粉丝间的信任度。

